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Elementi base di agraria, filiere produttive, controllo qualità ed economia agroalimentare 
Test “di esempio” con 15 domande a risposta multipla. Per ogni domanda è prevista una sola risposta corretta. 
 
 

1. Cosa assorbono principalmente le radici di una pianta dal terreno? 

a. Acqua e sali minerali  
b. Luce solare e ossigeno 
c. Anidride carbonica e zuccheri 
d. Solo calore per la crescita 

 
2. La "pacciamatura" è una tecnica agricola che consiste nel: 
a. Tagliare i rami secchi degli alberi da frutto 
b. Dare acqua alle piante tramite vaporizzatori 
c. Coprire il suolo con teli o paglia per limitare le erbe infestanti 
d. Raccogliere i frutti prima della maturazione completa 

 
3. Un concime "organico" (come il letame o il compost) differisce da uno chimico perché: 
a. Agisce più velocemente sulla pianta 
b. Deriva da scarti naturali o animali e migliora la struttura del suolo 
c. È trasparente e inodore 
d. Costa sempre dieci volte di più 

 
4. La "fioritura" è una fase delicata perché: 
a. La pianta consuma meno acqua del solito 
b. Bisogna tagliare tutte le foglie della pianta 
c. I macchinari non possono entrare in campo 
d. Determina la futura quantità di frutti prodotti 

 
5. Quale fenomeno meteorologico è più temuto da un agricoltore poco prima della raccolta dei 

cereali? 
a. La nebbia mattutina 
b. Il vento leggero costante 
c. La grandine o le piogge torrenziali 
d. L'umidità notturna 

 
6. Nella filiera agroalimentare, il "trasformatore" è colui che: 
a. Prende la materia prima agricola e la lavora (es. trasforma il grano in farina) 
b. Vende il prodotto al cliente finale 
c. Si occupa solo della semina dei campi 
d. Gestisce i siti web per la vendita online 

 
7. La "catena del freddo" si interrompe se: 
a. Il prodotto viene spostato da un frigo all'altro in 10 secondi 
b. La temperatura del camion scende sotto lo zero 
c. Il pacchetto viene aperto e richiuso subito 
d. Un prodotto surgelato viene lasciato a temperatura ambiente per ore 
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8. Cosa si intende per "confezionamento"? 
a. L'atto di seminare le piante in fila 
b. L'inserimento del prodotto in un imballaggio che lo protegge e lo presenta 
c. La selezione manuale dei frutti marci nel campo 
d. La vendita di prodotti senza etichetta 

 
9. Se un vasetto di yogurt riporta una data di scadenza superata, il rischio principale è: 
a. Che la confezione cambi colore 
b. Che il prezzo di vendita diminuisca del 50% 
c. Che il vasetto diventi più pesante 
d. Lo sviluppo di microrganismi che possono alterare il prodotto o causare malattie 

 
10. Il lavaggio accurato delle mani e delle superfici di lavoro serve a prevenire: 
a. Il consumo eccessivo di acqua 
b. L'usura precoce dei coltelli 
c. La contaminazione crociata (passaggio di microbi da un cibo all'altro) 
d. La formazione di ruggine sui tavoli in acciaio 

 
11. Il profitto di un'azienda agricola si ottiene: 
a. Moltiplicando il numero di piante per il prezzo del concime 
b. Sottraendo i costi totali (spese) dai ricavi totali (vendite) 
c. Sommando i debiti fatti con la banca 
d. Chiedendo un aumento del prezzo al governo 

 
12. Un prodotto venduto nella "GDO" significa che si trova: 
a. Nella Grande Distribuzione Organizzata (Supermercati e Ipermercati) 
b. In un piccolo mercatino rionale 
c. Esclusivamente online su siti esteri 
d. Nel garage del produttore 

 
13. Nel settore agroalimentare, il "packaging" (imballaggio) non serve solo a contenere, ma 

anche a: 
a. Aumentare le calorie del cibo 
b. Comunicare informazioni e attirare il cliente 
c. Sostituire l'uso di fertilizzanti 
d. Far maturare la frutta più velocemente 

 
14. Se un'azienda agricola ha un'ottima "redditività", significa che: 
a. Ha molti dipendenti e pochi macchinari 
b. Spende tutto quello che guadagna in pubblicità 
c. Produce solo un tipo di ortaggio 
d. Riesce a generare un guadagno soddisfacente rispetto al capitale investito 

 
15. La "promozione" di un prodotto serve a: 
a. Farlo crescere più alto nel campo 
b. Ridurre il tempo necessario per la raccolta 
c. Farlo conoscere a nuovi potenziali clienti per aumentare le vendite 
d. Pulire il prodotto prima di metterlo in scatola 


